DEMAIN, JE M'INSTALLE

Obiectifs :
e Cadrer son projet d’installation
0 Analyser le marche
0 Identifier les facteurs clés pour réussir
0 Cerner ses motivations
0 Hiérarchiser ses critéres de choix d'officine
e Analyser le potentiel commercial d'une officine au niveau : de la concurrence, patientele et
potentiel de développement, environnement commercial, réseau de prescripteurs, poinfs de ventes,
perspectives d'évolution
e Evaluer la santé financiére d’'une officine
0 Rappels des notions comptables indispensables (bilan, compte de résultats, chiffre clés)
o Dégager ef interpréter les ratios clés de gestion (CA, marge, Excédent Brut d’Exploitation..)
« Elaborer un prévisionnel réaliste et valider la viabilité du projet

Durée: 4 modules de 2h, pouvant étre suivi ensemble ou séparément

Public : Pharmaciens ayant lintention de s'installer ou se réinstaller, & moyen ou & court ferme ; seul ou en
association

Modalités d’‘acces pour les personnes handicapées™

Prérequis: Diplome de Docteur en pharmacie

Tarif: 50 € HT /module de 2h ou 170 € HT pour les 4 modules

CONTENU DE CETTE FORMATION

Module | - LA RECHERCHE D'UNE OFFICINE Module Il - LIRE LES COMPTES ANNUELS DE LA
1. Comment cadrer son projet d'installation PHARMACIE / VALORISER L'OFFICINE

2. Comment analyser le potentiel commercial 1. Le bilan

3. Construire la matrice SWOT de l'officine convoitée 2. Le compte de résultat

4. Etude de cas 3. La liasse fiscale

. 4. Valoriser l'officine
Module Il - LES ETAPES DE L'ACQUISITION

1. Les informations comptables & collecter Module IV - LE PLAN DE FINANCEMENT

2. La négociation 1. Le plan de financement d'un achat de fonds

3. La promesse de vente 2. Le plan de financement d'un achat de titres ou de
4. Le compromis de cession parts

5. La recherche de financement et la levée des 3. Ingénierie financiere

conditions suspensives de financement 4. Le prévisionnel

6. Le passage a l'ordre et l'autorisation d’exploitation
7. Le transfert de propriété

METHODES ET MOYENS PEDAGOGIQUES MODALITES D’EVALUATION

Module de formation animé & distance en - Vérification des présences : connexion & la visio
visioconférence par notre expert. formation

Mise & disposition des supports de - Quiz d’évaluation des acquis et mises en pratfique
formation, sous forme de support résume, en cours de formation

envoyé en préformation. - Questionnaire pré et post formation

Référent technique et pédagogique : -+ Questionnaire de satisfaction

membre permanent PHOENIX OCP - Mise en pratique sur cas concret avec analyse en
FORMATION groupe et retour formateur

Inscription possible jusqu’a la veille de la formation dans la limite des places disponibles.
*Nous contacter par mail a I'adresse suivante: formation@phoenixocpformation.fr
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